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Como planificar una fiesta de principio a fin: proyecto, DJs, sala,
costes, rentabilidad y tareas.

Evento de ejemplo
Moche Techno en Sala Magma - 14 de noviemnbre de 2026

fulltechno.clubfassociate i0d de septiembre de 2026
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CONTENIDO

Vamos a montar un evento de cero. Sigue los pasos en orden y, al final, sabras sl tu fiesta sale rentable antes
de gastar un euro,

PASO 1 Entrar al CRM y crear el proyecto

PASD 2 Conocer la pantalla del proyecto

PASD 3 Anadir Dls candidatos

PASD A Anadir una sala candidata

PRS0 0 Crear un escenario: datos, personal y costes
PASO G Leer el resultado: rentabilidad

GUIADECOLORES  ué significa cada indicador bien y mal

VWARIABLES Qué es cada cifra y como se calcula
ALERTAS Avisos de datos raros

COMPARAR Dos escenanos lado a lado

BINERD Reparto de costes y resultado real
EQUIPD Estados de Dls, tablero, tareas e historial

EXTRAS Propuesta en PDF, ayudas y archivar
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PASD 1

ENTRA AL CRM Y CREA TU PROYECTO

Cada proyecio es un evento gue estas montando. Desde el menu lateral o desde el banner rojo del panel
entras al CRM
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o Menu lateral: CRM Eventos aparece destacado en a Escribe el nombre del proyecto. Ejempla: «MNocha
rajo, justo debajo de Dashboard. lechng en Sala Magmas.
o Boton Abrir CRM del panel principal, o Pulsa + Nuevo proyecto para crearlo.

o Accesos a la base de contactos. las analiticas v el
calendario da| CRM.

Consejo. Pon el nombre del evento y, 51 guieres, la facha o |a sala. Asi lo encontraras rapido con el buscador
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PASO &

CONOCE LA PANTALLA DEL PROYECTO

Al crearlo e abre el proyecte. Amba tenes ef titulo 'y las pestanas; todo e trabajo se reparte en Cuatro
apartados.
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=== EJEMPLIX NOGHE TECHNO EN SALA
- MAGMA

Exploras

MOtHCachonas

= rlandario [*] Resurmen D= candidates (0) Salas candidatss (0] Fecenarios

s wariines.
i peeerfil £

Iy Duplicar este proyecto coma plantills
Wi clubs § promotons

Morsoges

Mis proyectos: vuelve a la lista,
Mombre gel evento
Descargar propuesta (PDF). abre la impresién con una version limpia pard enwviar a una sala o a un socio.

Pestanas: Resumen (cifras. tareas, histonal), DJs candidatos, Salas candidatas v Escenarios [donde se caleula

tao).

Orden recomendado: Dl= — Sala = Escenano = [ear al resultada. Bl Recumen s va relfenando =olo,
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PASD 3

ANADE DJS CANDIDATOS

Guarda a los Dls que estds valorando con su caché estimado

P
r

uedes elegirios de tres formas.
BTN Wartfiondin
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Dashboard — Elegir de |37t — . — Elegir de tus contactos —

0 nomibre e (ain fcha) Coste estimads (€]

Explorr L@#& 800

Motificacionss Migits
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Calsndario Contactado por nstagram &l 300
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Elige un 0J que ya tenga ficha en FullTechno.club, o uno de tus contactos guardados.
51 no tere ficha ni contacto, escribe su nombre libre. Ejemplo: <04 Ejemplo A=

Coste estimado (€). el caché gue esperas pagar. Ejempla: 800,

Mota: cualquier detalle atil. Ejemplo: «Contactada por Instagram al 370,

Pulsa + Anadir DJ candidato. Repile con cada Gl

0000

Consejo. El astersco rojo * junio a cada campo explica gue es y como usarlo i pasas el cursor por encima
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PASO 4

ANADE UNA SALA CANDIDATA

BTN Werifiondin

Paned disl duafio Sats del cattioge O desdle tu base de datos

— Elmir s la lista — e
Moderacion RVE o o |3 lista o

F—— Dru@!uiﬂ Ficha) Coste estimado de akquier (€)
-

-
0

sala Magma
Explorar
Hotificackiones

Calerdiario Hota

Mis eventns Esparando confirmacicn de fecha

M perfl
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Sala del catalogo, contacto guardado o nombre libre. Ejemplo: «5ala Magmas.

Coste estimado de alquiler (€). Ejemplo: 1200,

Mota. Ejempla: «Esperando confirmacion de fechas.

Pulsa + Anadir sala candidata.

o Aforo. capacidad maxima. Ejemplo; 600, 5e usa para calcular laz entradas y la ocupacion,
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PASO § - ESCENARIO (1 )

CREA UN ESCENARIO: LOS DATOS GENERALES

Un escenario s una simulacion completa de tu evento; gué sala, gueé DJs, que ooupacion y Que oostes. Puedes
crear wvanos y compararlos.

N

EJEMPLO - NOGHE TECHNO EN SALA
MAGMA
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o Estds en la pestana Escenarios. o Sala del escenario (de las que anadisie].
G Los contadores muestran cuanios DJs y salas % de ocupacion esperada. Ejemplo: 70, Cambialo
tienes guardados. para ver cdmo varia el beneficio
o Fulza + Muevo escenario: se abre el formulario. harca los Dls incluidos: sus cachss ze suman a los
COARs
o MNombre. Ejemplo; «5abado - T0% de ocupacions

Duradan del evento (horas). Ejermnplo: &

Multiplica el caste por hara del personal
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PASO 5 - ESCENARIO (2 DE 2)

PERSONALY ﬂTHﬂS COSTES

Indica quién trabaja, cuantas personas y a gue precio por hora. Después anade el resta de gastos,
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Columnas de cada rol Trabaja, Personas, €/hora v Marketing. Ejemplo: 500 £
Lo pone la sala,
_ Alquiler de equipo. Ejlempla. 600 &
fdaica Trabaja en los roles gue necesilas. Ejemplo:

Camareras. Variables / imprevistos. una reserva. Ejemplo: 300

Personas. Ejamplo; & <

i Comision de ticketera (%), Ejemplo: &
€/'hora de cada persona, Ejemplo; 10, Coste =

personas » €/hora « horas del evento, IVA (%) aplicable a las entradas. Ejemplal 10.

00 000

51 la sala ya lo aporta, marcalo v no se suma a tus
costes,

©O00 0 @O

"Consejo. Al final el fadiuland indidd el beneficio deseado v, <l quieres, un precio de entrada manual. Lusgo

pulsa Guardar escenario.
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PASO &

GUARDA'Y LEE EL RESULTADO

Al guardar, el CRM calcula |a rentabilidad v la muestra en ef Resumen. Con la entrada a 15 € el ejemplo sale en

rojo: plerde dinero. Lo arreglamos subiendo el precio
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Semaforo con una frase gue explica el resultado La alerta indica al motivo. Solucidn: subir el precio

o bajar costes.
Entradas para no perder. | punto de equilibnio : e
o Con 20 € el semaforo pasa a ambar v el beneficio
Entradas estimadas sequn afam v ocupacion. sube a 1522 €
Cada escenario tiene su propia taneta de

Beneficio proyectado: agqul - 263 &, Rentabilidad.
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GUIA DE COLORES

llllf SIGNIFICA [!llllll INDICADOR: BIEN Y MAL

El semaforo compara las entradas gue necesitas vender para no perder con las que estimas vender. Cuanto
menos necesites, mas colchon tienes.

VERDE - VA BIEN AMBAR - RIUSTADO ROJO - VA MAL

£ NDCHE TECHND EN SMA
el

Con menas del 60 % de las Mecesitas entre el 60 % v el 90 % Mecesitas mas del 90 % o incluso
antradas estimadas ya cubres oe las estimadas. Eemplo: entrada mas de las gue caben, Ejgmpla
tostes. Epemploc entrada a 28 € a 20 €, necesitas 331 de 420 - antrada a 15 €, necesrtas 441 de
necesitas 237 de 420 - bensticio bensficio 1.522 € J20 = ~2HF £

4378 €

Gris - sin datos. Falta una sala con aforo o un precio de entrada, Complétalos en el escenario para ver al
semaforo,

Como mejorar un rojo: sube el precio de entrada. reduce costes (personal, equipo, cache) o busca wna safa con
mias afaro.,
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VARIABLES

QUE ES CADA CIFRA Y COMO SE CALCULA

Varnable Que significa Como se calcula
Entradas estimadas Cuanta gente esperdas Aforo = % de acupaclon esperada,
Coste total lodo lo gue gastas. Dls + sala + personal + marketing, preduccidn

EQuIpO B imiprey L

Coste de personal Lo que cuesta tu eguipo. Personas « €hora » horas del evento sl o

pone la sala, no cuental.

Ingreso neto por Lo que te gueda de cada entrada Predio = (1 = comisidn = [VA) = {1 - % de

entrada puerta de los DHs)

Entradas para no Punto de equilhibna. Coste total + moreso nets por entrada

perder

Precio minimo Precio mas bajo que cubre costes con |as Cozte total + {entradas estimadas = factor de
antradas estimadas. descuentos)

Beneficio Ganancia o perdida esperada Ingreso neta = entradas estimadas - coste

proyectado total.

Semaforo Resumen visual del riesgo Verde £ 60 %, dmbar 60-90 % ojo = 90 % de

las estimadas.

Ejemplo real de esta guia: castes 5678 € - entrada 20 € - descuentos del 15% {5 9% ticketera + 10 % INMA] — cada
entrada deja 17 € = 5618 + 17 = 331 entradas para no perder
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ALERTAS

AVISOS DE DATOS RAROS

Debajo de las cifras, el CRM avisa en ambar cuando algo no cuadra. No bloguea nada: es una ayuda para que

MEv|Ses
Wi Lo ety admin  Verifieads
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Paned clal duieio

Moderacion HVH
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3.244 16.800

Crashboarnd
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El semafore puede estar en verde y aun as hater awsos: revisa los datos,
El personal supone mas del 50 % del cosie total.

Lin precio por hora muy alto [mas de 60 €1 suele ser un errar de teclea
Margen superior al 80 % comprueba que no falte mingun coste,

Falta una partida: impravistos, marketing, sequridad o limpeza

00000

Otras alertas: benefico negativo con la acupacidn esperada - ocupacidn superor al % % (muy optimista)
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COMPARAR

DOS ESCENARIOS LADO A LADO

Duplica un escenano, cambia lo que quieras (precio, ocupacion, DJs) y compara. Con dos o mas escenarios

aparece el comparador
avmin LEUTH 82 5

Panel dal due’io
COMPARADOR DE ESCENARIOS

Moderacion AVE
Crashboarnd
@:3:- Sal Magma
Explorar ]
Hotificacionss
Ocupaciin saparmca
Calendanio

s pvenios

M perfll

M cluiby [ proemotors

Menaajes

Una columna por escenana. En el ejemplo: A jenfrada a 20 €) y Bientrada a 28 )
La etiqueta ¥ Mejor beneficio marca el ganador con fondo verde,

Cada fila compara una vanable: sala, aforo, ocupacion, entradas, precio, costes,

0000

&) final: entradas para no perder, precia mirima, semaforo y beneficio proyectado.

Consejo. Usa &l botén de duplicar escenano para probar varantes sin perder la version original,
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DINEROD

REPARTO DE COSTES Y RESULTADO REAL

En el Resumen ves adonde va el dinero v, cuando terming el evento, comparas o pravisto con lo gue paso de

verdad.
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Barra de colores: cuanto se [leva cada partida (DJs, lras el evento, apunta entradas vendidas e
sala, personal, produceion) ingreso real para comparar con o previsto.
Leyvenda con los importes de cada colar La stiquata roja Pendiente de pagar suma lo que

aln debes a CHs v salas
Fracio de entrada v beneficio proyectado del

0 @

BSCENAMO
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-

EQUIPO - 1

ESTADOS DE LOS DJS Y TABLERO

Cada DJ o sala tiene un estado. El tablero los ordena en columnas y puedes arrastrar una tarjeta de una a otra.
mifrnin ol P i

Pansl el duafio
Mocharpoion HVH

Dashboard

Exploms

Motificacionss

(Rt gl PORIMNLD

[T —— ®=€:‘ ConfWrnada

Descartado Descartado

Calerdiario

MIS v iom

M parfl

= Cosgte, pago » Costo, pago § » Costa, pano y
ks i

M cluh [ promotona

o Camba entre Lista v Tablero.

a Pendiente [ambarl alin no hay respuesta

o Confirmado |verde)! cerrado,

o Descartado (rajo) va no cuenta

o Botones de estado: pulsa une o arrastra la tarjeta a otra columna,
L5

Coste, pago y notas: se despliega para editar coste, pago v observaciones
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EQUIPO - 2 DE 2

TAREAS E HISTORIAL

El checklist evita olvidos. Las tareas con Techa se marcan en rojd cuando Yenoen
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o Tarea vencida: etigueta roja con la fecha pasada. o La » elirmina [a tarea,

e Tareas pendientes con su fecha limite, o Historial de cambios: guian hizo gué v cuanda,
utll cuando trabajais varios,
o Ver completadas: las hachas quedan tachadas
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EXTRAS

PROPUESTA EN PDF, AYUDAS Y ARGHIVAR

Peguefas funciones gue ahorran tiermpa

PROPUESTR EN POF

Boton Descargar propuesta (FDF) en el proyecto. Abre
la impresion con una version limpia {fondo blanco, sin
menus), Ehge «Guardar como POFs

ASTERISCOS DE AYUDA

£l ® rajo junto a un campo expilca Que es Yy oomo usarlo
al pasar ef cursor por encima: Los campios de texto llevan
un ejemiplo dentro.

BUSCAR Y ARCHIVAR

En iz lista de proyvectos, escnbe en Buscar proyecto.
Archivar oculta un provecte sin borrarlo; activalo con
whdzstrar archivadoss

COLABORADORES

En el Resumen, inwita a alguien de tu eguipo por 2 email
de su cuenta Associate para gue vea y edite el proyecio
contigo.

BASE DE CONTACTOS

Guarda OJs, salas y proveedorss con su tanta habitual y
reuttlizalos en cualguier proyecto

ANALITICAS Y CALENDARIOD

Desde el CRM, Analiticas del portfolio muestra que
salas y DJs te dan mas margen; Calendario redne laz
techas de fus escenanos,

Resultado real

Flujo resumido: Proyecta — Dis = Sala - Escenano — Semaforo = Ajustar precio - Comparar = Tareas —



